Herzlich willkommen!

Bernd Schubert

Geschdaftsleitung



Bernd Schubert und die Firma s.s.p.

Studium der Betriebswirtschaftslehre

Seit 1992 Beratung von Arzten bei der Niederlassung und Abgabe
der Arztpraxis

Mit EinfUhrung des ,,GSG* zum 01.10.1993 vollst&ndige Anderung
des Marktes

1994 Grundung ,,Beratungsteam Schlierf, Schubert & Popp* -
Aufbau einer Praxisborse unter dem Dach der Curamed Dr. Meindl

2003 Grondung der Firma s.s.p. zusammen mit den Herren Schlierf
und Popp



Entstehung der s.s.p.-Apothekenborse

Gesundheitssystem-Modernisierungsgesetz (GMG) tritt 2004 in Kraft -
mit der Folge, dass zum 01.01.2004 die Mdoglichkeit

besteht, neben der Hauptapotheke zusatzlich drei

Filialen zu beftreiben

Ab 2004 Aufbau der bundesweiten
5.5.p.-Apothekenbdrse

20 Jahre Markterfahrung
deutschlandweite Vermittlung von Apotheken

Autor des Fachbuches
ApothekenUbergabe - Ein Praxisleitfaden fur Kdufer und Verkaufer



Veranderungen des Marktes

2004: Verkaufermarkt — Verkaufer sind in der besseren
Verhandlungsposition

Ab circa 2008: Markt drehte sich, die erzielbaren Kaufpreise sanken

Heute: Kaufermarkt — Uberschuss an zu verkaufenden Apotheken



Veranderungen des Marktes

Ein reales Beispiel aus der Praxis:

Verkauf derselben Apotheke

Nettoumsatz: 1,6 Mio. Euro
Betriebsergebnis: circa 120 Tsd. Euro
Kaufpreis 2010: 190 Tsd. Euro
Kaufpreis 2015: 120 Tsd. Euro
Kaufpreis 2020: 80 Tsd. Euro

Wert 2024: nicht verduBerbar



Apothekenexposé

Musterexposé




Apothekenexposé

Inhaltsverzeichnis
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Die Apotheke




Apothekenexposé

Die Apotheke




Apothekenexposé

Die Apotheke




Apothekenpersonal




Kurzibersicht betriebswirtschaftliche Auswertung (BWA)
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Standort und Infrastruktur




Apothekenexposé

Konkurrenzsituation




Apothekenexposé

Arzte im Umfeld




Apothekenexposé

Hauptverordner




Vergleichende Statistik Rezeptumsatz



Status Quo - Entwicklung der letzten drei Geschdaftsjahre



Status Quo - Entwicklung der letzten drei Geschafisjahre
abzuglich coronabegrundeter Umsatze u. Aufwendungen



Status Quo - Ermittlung vorlaufiges Ergebnis inhabergefuhrte Forifuhrung

20



> Apothekenexposé

Status Quo - Ermittlung Liquiditat inhabergefuhrte Fortfuhrung




Unsere Akquisitionsmoglichkeiten

bei bereits gelisteten Interessentinnen / Interessenten
Apotheken im gleichen und in den angrenzenden Landkreisen
bundesweite Mailings

Inserate in der Pharmazeutischen Zeitung (PZ)
5.5.p.-Online-Apothekenmarktplatz

Anonym Uber Netzwerkpartner

LinkedIn



Unsere Zahlen und Fakten

2.657 Filialsuchende
&

1.733 Existenzgronder

suchen Uber s.s.p. eine
Apotheke

27

Kaufinteressenten

nennt s.s.p.
Apothekenverkaufern @
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Wie erfolgt eine moglichst diskrete und effiziente Vorgehensweise?

5.5.p0. empfiehlt:

,Drei-Interessenten-Strategie”



Unsere Zahlen und Fakten

2.657 Filialsuchende 27
& Kavufinteressenten
1.733 Existenzgrinder nennt s.s.p.

suchen uber s.s.p. eine

Apotheke
8,3 % 6 Monate
betragt die @ vergehen @ vom
Abweichung des von Akquisestart bis zur
5.5.p. empfohlenen KP Unterschrift des
bei Vermittlungen Kaufvertrages

< 6 Mon.

Apothekenverkdufern @

21 %

Vermittlungsquote
bei Apotheken mit

einem Nettoumsatz
> 3 Mio. €

25



Kosten fur Verkauferinnen / Verkaufer (grundsatzliche Angaben)

FOr Apotheken mit einem Jahresnettoumsatz > 3,0 Mio. €.

Komplettpaket:

(= Apothekenwertermittlung, Erstellung eines ausfuhrlichen Apotheken-
exposes, aktive Nachfolgersuche und Begleitung des Verkaufsprozesses) -
einmalig: 2.900,- € zzgl. MwsSt.

FUr reine Apothekenwertermittlungen ohne Verkaufsauftrag betragt das
Honorar — einmalig: 3.900,- € zzgl. MwsSt.

Bei einem Jahresnettoumsatz > 3,0 Mio. Euro beinhaltet die Vereinbarung
mit s.5.p. grundsatzlich keine Alleinvermittlung

Die Hohe der Vergutung bei Apothekenstandorten mit einem
Jahresnettoumsatz < 3,0 Mio. Euro erfolgt nach Absprache.



Ilhre personliche Ansprechpartnerin fur den Erstkontakt:

Frau Ramona Meurer

Tel.: 0911 /801 28-15

Fax: 0911 /801 28 - 803

E-Mail: ramona.meurer@ssp-online.de



s.s.p. LinkedIn Musterexposé
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