
Apothekenverkauf  
Was Sie für die Planung und erfolgreiche 
Umsetzung wissen sollten.
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Herzlich willkommen!

Bernd Schubert
Geschäftsleitung



Bernd Schubert und die Firma s.s.p.

Vorstellung
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  2003 Gründung der Firma s.s.p. zusammen mit den Herren Schlierf 
 und Popp 

  1994 Gründung „Beratungsteam Schlierf, Schubert & Popp“ –  
 Aufbau einer Praxisbörse unter dem Dach der Curamed Dr. Meindl

 Seit 1992 Beratung von Ärzten bei der Niederlassung und Abgabe 
 der Arztpraxis

  Studium der Betriebswirtschaftslehre

 Mit Einführung des „GSG“ zum 01.10.1993 vollständige Änderung  
 des Marktes



Entstehung der s.s.p.-Apothekenbörse

Vorstellung
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  20 Jahre Markterfahrung
 

 deutschlandweite Vermittlung von Apotheken

 Gesundheitssystem-Modernisierungsgesetz (GMG) tritt 2004 in Kraft - 
 mit der Folge, dass zum 01.01.2004 die Möglichkeit 

  besteht, neben der Hauptapotheke zusätzlich drei 
  Filialen zu betreiben

 Ab 2004 Aufbau der bundesweiten 
  s.s.p.-Apothekenbörse

  Autor des Fachbuches 
  Apothekenübergabe – Ein Praxisleitfaden für Käufer und Verkäufer



Veränderungen des Marktes

Aktuelle Marktsituation
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  2004: Verkäufermarkt – Verkäufer sind in der besseren 
    Verhandlungsposition

  Ab circa 2008: Markt drehte sich, die erzielbaren Kaufpreise sanken

  Heute: Käufermarkt – Überschuss an zu verkaufenden Apotheken



Aktuelle Marktsituation

Veränderungen des Marktes

Ein reales Beispiel aus der Praxis:

Verkauf derselben Apotheke
Nettoumsatz:  1,6 Mio. Euro
Betriebsergebnis: circa 120 Tsd. Euro

Kaufpreis 2010:  190 Tsd. Euro
Kaufpreis 2015:  120 Tsd. Euro
Kaufpreis 2020:  80 Tsd. Euro

Wert 2024:  nicht veräußerbar
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Das ausführliche Apothekenexposé

Musterexposé
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Das ausführliche Apothekenexposé

Inhaltsverzeichnis
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Die Apotheke

Das ausführliche Apothekenexposé
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Das ausführliche Apothekenexposé

Die Apotheke



Das ausführliche Apothekenexposé
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Die Apotheke



Das ausführliche Apothekenexposé
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Apothekenpersonal



Das ausführliche Apothekenexposé
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Kurzübersicht betriebswirtschaftliche Auswertung (BWA)



Das ausführliche Apothekenexposé
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Standort und Infrastruktur



Das ausführliche Apothekenexposé
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Konkurrenzsituation
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Das ausführliche Apothekenexposé

Ärzte im Umfeld



16

Das ausführliche Apothekenexposé

Hauptverordner
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Vergleichende Statistik Rezeptumsatz

Das ausführliche Apothekenexposé
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Status Quo – Entwicklung der letzten drei Geschäftsjahre

Das ausführliche Apothekenexposé
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Das ausführliche Apothekenexposé

Status Quo – Entwicklung der letzten drei Geschäftsjahre 
abzüglich coronabegründeter Umsätze u. Aufwendungen
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Das ausführliche Apothekenexposé

Status Quo – Ermittlung vorläufiges Ergebnis inhabergeführte Fortführung
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Status Quo – Ermittlung Liquidität inhabergeführte Fortführung

Das ausführliche Apothekenexposé



Unsere Akquisitionsmöglichkeiten

Suche nach potenziellen Käuferinnen / Käufern
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 bei bereits gelisteten Interessentinnen / Interessenten

 Apotheken im gleichen und in den angrenzenden Landkreisen

 bundesweite Mailings

 Inserate in der Pharmazeutischen Zeitung (PZ)

 s.s.p.-Online-Apothekenmarktplatz

 Anonym über Netzwerkpartner

 LinkedIn

  



Unsere Zahlen und Fakten

s.s.p. Zahlen und Fakten
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2.657 Filialsuchende

&

1.733 Existenzgründer
 

 suchen über s.s.p. eine 
Apotheke

27 
Kaufinteressenten

nennt s.s.p. 
Apothekenverkäufern Ø



Wie erfolgt eine möglichst diskrete und effiziente Vorgehensweise?

Diskretion
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s.s.p. empfiehlt:

„Drei-Interessenten-Strategie“



Unsere Zahlen und Fakten

s.s.p. Zahlen und Fakten
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8,3 %
beträgt die Ø 

Abweichung des von 
s.s.p. empfohlenen KP 

bei Vermittlungen
< 6 Mon.

6 Monate
vergehen Ø vom 

Akquisestart bis zur 
Unterschrift des 
Kaufvertrages

91 % 
Vermittlungsquote

bei Apotheken mit 
einem Nettoumsatz 

> 3 Mio. €

2.657 Filialsuchende

&

1.733 Existenzgründer
 

 suchen über s.s.p. eine 
Apotheke

27 
Kaufinteressenten

nennt s.s.p. 
Apothekenverkäufern Ø



Kosten für Verkäuferinnen / Verkäufer (grundsätzliche Angaben)

Kosten
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Für Apotheken mit einem Jahresnettoumsatz > 3,0 Mio. €:
 

 Komplettpaket:
 (= Apothekenwertermittlung, Erstellung eines ausführlichen Apotheken-

exposés, aktive Nachfolgersuche und Begleitung des Verkaufsprozesses) - 
 einmalig:   2.900,- € zzgl. MwSt.

 Für reine Apothekenwertermittlungen ohne Verkaufsauftrag beträgt das 
Honorar – einmalig: 3.900,- € zzgl. MwSt.

 Bei einem Jahresnettoumsatz > 3,0 Mio. Euro beinhaltet die Vereinbarung 
mit s.s.p.  grundsätzlich keine Alleinvermittlung

     Die Höhe der Vergütung bei Apothekenstandorten mit einem 
Jahresnettoumsatz < 3,0 Mio. Euro erfolgt nach Absprache.



Ihre persönliche Ansprechpartnerin für den Erstkontakt:

Kontaktaufnahme zu s.s.p.
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Frau Ramona Meurer
Tel.: 0911 / 8 01 28 – 15
Fax: 0911 / 8 01 28 – 803
E-Mail: ramona.meurer@ssp-online.de   



LinkedIn & Musterexposé 
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ssp Die Apothekenvermittler.
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